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AGRARPOLITIK

PREIS- UND KOSTENENTWICKLUNG: Bauern zahlen drauf - Finanzwissenschafter nimmt Stellung

«Kosten sind hoch, weil Preise hoch sind»

Schweizer Landuwirt-
schafisprodukte zum
Nulltarif - eine Horrorvi-
sion fiir die Produzenten.
Reiner Eichenberger, Lei-
ter des Seminars fiir Fi-
nanzwissenschaft der Uni
Freiburg, hat Erklirungen
und Losungsansdize.

INTERVIEW:
ROLAND GRANDJEAN

«Schweizer Bauer»: Im der
Fernsehsendung «Arena» vom
25, Februar machten Sie die
Aussage, die Schweiz habe tie-
fe Lohne. Wie sieht Ihre Rech-
nung aus?

Reiner Eichenberger: Natiirlich
haben die Durchschnittsschwei-
zer — einfach zum Wechselkurs
uimgerechnet - viel hohere Mo-

natsiohne als etwa die Deut-

schen. Aus Sicht der Schweizer
Arbeitgeber sieht die Rechnung
aber vollig anders aus. Thre Kos-
ten pro Arbeitstunde sind tiefer
als in Deutschland oder auch
dem heute oft bewunderten Di-
nemark. Das hat zwei Hauptur-
sachen: 1. arbeiten die Schwei-
zer viel mehr als die Deutschen:
Die Wochenarbeitszeit ist ldn-
ger. die Ferien und die Arbeits-
pausen kiirzer, es gibt weniger
Festtage, und die Arbeitnehmer
sind seltener krank. 2. sind die
Lohnnebenkosten in Deutsch-
land viel hiher. Beispielsweise
miissen die Arbeitgeber die
Hilfte der Krankenkassepriamie
iibernehmen, wobei gleich die
ganze Familie mitversichert ist.

Sie rechnen mit den Lohnkos-
ten fiir die Arbeitgeber. Wie
sieht das fiir den Arbeitnehmer
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aus? Kann er sich denn auch
mehr leisten als seine Nach-
barn?

Die Kaufkraft des Durch-
schnittsschweizers ist trotz dem
weit iberhohtem Preisniveau
immer noch hoher als in fast al-
len anderen Lindern. Das liegt
aber auch daran, dass die Steu-
ern tiefer sind und so den
Schweizern mehr von ihrem
Einkommen bleibt. Aber der
Vorsprung schmilzt schnell.

GIE TEEFSTPREIS-INSELN IN DER SCHWEIZ

Von  Auslindern gefiihrte
Quartierldden (QL) seien mas-
siv giinstiger als Migros und
Coop, belegt die «Sonntags-
zeitung» vom 6. Mérz. Sie ver-
glich an zwei Stichtagen die
Preise von Schweizer Fleisch,
Gemiise oder Friichten des
Femo Marktes Ziirich, Car-
men EGE Basel und Aggarwal
Bern mit jenen von Migros
und Coop. Einige der Unter-

schiede: Apfel offen im QL in
Ziirich Fr. 1.10/kg, Migros Fr.
3.80, Coop Fr. 3.90. Kalbsfilet
im QL in Basel Fr. 39.50,
Migros Fr. 69.-, Coop Fr. 72.-.
Pouietschenkel gefroren im
QL in Bern Fr. 7.70, Migros Fr.
12.80, Coop Fr. 9.85. Tiefe
Margen, grosse Arbeitsieis-
tung und effiziente Geschafts-
organisation erkldren die gros-
sen Preisunterschiede. rg

Wo miisste man zuerst den He-
bel ansetzen, um Bewegung in
die Preise zu bekommen?

Die Preisunterschiede zwischen
der Schweiz und dem Ausland
sind teils horrend. So kommt

unser Vergleich von 94 Produk- .

ten des tiglichen Bedarfs zum
Schluss, dass sie bei M-Budget'
und Prix Garantie gut 70 Pro-
zent teurer als bei Aldi Deutsch-
land sind. Ein Vergleich des
«Blick» zeigt, dass Tschibo fiir
identische Produkte in der
Schweiz im Durchschnitt rund;
40 Prozent hohere Preise als in.
Deutschland verlangt. Diese
Preisunterschiede wiirden stark
abnehmen, wenn die Markte fiir
ausléndische Produkte und Pa-
rallelimporte voll gedffnet wiir-
den. Denn dadurch wiirde der
Preiswettbewerb zwischen den
Produzenten und zwischen den
Detailhandelsketten gestarkt.

Wenn nicht die Lohnkosten
das Problem sind, was dann?
Erstens sind schon die Gross-

handelspreise in der Schweiz
wesentlich  hoéher als in
Deutschland. Das liegt zum ei-
nen an der Landwirtschaftspoli-
tik. Zum anderen ist der
Schweizer Markt durch unzdh-
lige Vorschriften und Regulie-
rungen vom Ausland abgeschot-
tet. Das erlaubt den Produzen-
ten und Importeuren, ihre Prei-
se in der Schweiz hoher anzu-
setzen als im Ausland.
Zweitens verdienen  die
Schweizer Detailhdndler ahso-
lut betrachtet, d.h. in Franken
und Rappen, wesentlich mehr
als im Ausland. Zwar sind die
Margen in Prozent dhnlich wie
im Ausland, aber das auf viel
hoheren Einstandspreisen.

Die Bauern erhalten seit Jah-
ren immer weniger fiir ihre
Produkte. An der Verkaufs-
front merkt der Konsument
aber nichts oder muss gar noch
mehr bezahlen. Welche Han-
delsstufe ist gegeniiber dem
Ausland am wenigsten kon-
kurrenzfahig?

Man kann nicht einfach sagen,
die Schweizer Detailhandels-
ketten seien nicht konkurrenz-
fihig. Unter den bisherigen
Wettbewerbsbedingungen wa-
ren sie ja erfolgreich. Da aber
der Preiswetthewerb schwach
war - jeder verniinftige Mana-
ger versucht, Preiskdmpfe zu
vermeiden - Husserte sich der
Wettbewerb vor allem als Leis-
tungswettldufe. Kunden wurden
weniger mit tiefen Preisen als

- mit einem dichten Filialnetz, lu-
. Xurisen

Ladenausstattungen
sowie aufwindiger Werbung
und Marketing anzulocken ver-
sucht, Das aber kostet. Kurz zu-
sammengefasst heisst das: die
Kosten sind hoch, weil die Prei-
se hoch sind. Nicht umgekehrt.

Beispiel - Kartoffeln: Auch
wenn die Bauern ihre Ware
gratis liefern wiirden, wiren
die Verkaufspreise hoher ais in
der EU. Woran liegt das?

Wie gesagt, ist die absolute Mar-
ge in der Schweiz bei vielen Gii-
tern viel hther als im Ausland.
Aber die Schweizer Detailhand-
ler machen keine Riesengewin-
ne, sondern haben sehr hohe
Kosten. Aber eben, die Kosten
sind hoch, weil die Preise hoch

sind. Verglichen mit den deut-
schen Discountketten haben die
Schweizer Detailhandelsketten
eine sehr aufwindige Logistik
und Verwaltung.

Kiiser, Bauern, Metzger verlan-
gen marktfzhige Preise, d.h. sie
wollen so viel lisen, dass sie
davon leben kdnnen. Das ist
doch zu begriissen?

Genau so ist es zu begriissen,
wenn die Konsumenten nur so-
viel bezahlen wollen, dass sie
noch leben kénnen. Schliesslich
gibt es vielleicht 10000 arme
Bauern, aber 200000 «working
poor», Zudem gilt fiir die Bau-
ern, Kiser und Metzger genau
das Gleiche wie fiir Coop und
Migros. Thre Kosten wachsen
mit den Preisen. Nehmen sie die
Bauern. Je hoher die Produkte-
preise sind, desto mehr lohnt es
sich, das Land intensiv zu bear-
beiten und mehr Land zu bear-
beiten. Also steigen auch die
Produktionskosten und die
Landpreise. Zudem konnen
auch ineffiziente Produzenten
mit hohen Kosten itberleben.
Folglich gibt es auch bei noch so
hohen Preisen immer ein paar
Produzenten, die gerade nur
noch knapp iiberleben konnen.

Die Schweizer
Detailhandelsketten
haben eine sehr
aufwdndige Logis-
tik und Verwaltung.

Gibt es so etwas wie gerechte
Preise und gerechte Lohne?

Fiir mich heisst gerechte Preise,
dass alle fiir das gleiche Produkt
gleich viel bezahlen miissen, so
dass es keine Privilegien und
Vorrechte gibt. Die heutige Ak-
tionitis empfinde ich als zutiefst
ungerecht. Die Preise schwan-
ken je nach Zeit, Ort und Ein-
kaufsmenge sehr stark, ohne
dass die Preisunterschiede mit
Kostenunterschieden zu rechi-
fertigen sind. So miissen diejeni-
gen, die viel arbeiten und wenig
Zeit oder kein Auto haben und
schlechter Aktionen jagen kon-
nen, viel héhere Preise bezahlen.
Das finde ich - gut landwirt-
schaftlich - eine Schweinerei.



